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Recherche une ou un 

 

TECHNICO-COMMERCIAL OU CHARGE D’AFFAIRES H/F 
 
APPI a inaugurer sa nouvelle usine l’année dernière, nous recherchons activement la personne qui demain nous 

accompagnera activement à son développement commercial afin d’atteindre nos ambitions. Commercial, Chargé 

d’affaires, ou encore technico-commercial, qu’importe le nom, ensemble créons le profil qui représentera le 
visage humain d’APPI auprès de notre clientèle ! 

 
 

Bienvenue chez APPI, votre futur terrain de jeu professionnel ! Notre entreprise est un acteur incontournable dans le 

secteur de la tôlerie de précision depuis plus de 40 ans pour nos clients dans les domaines de l’Aéronautique, Naval, 
Armement, Sport automobile, Biens d’équipements, Clôture etc… 

Chez APPI, nous croyons que le succès repose sur une équipe soudée, créative et passionnée. Notre environnement 
de travail est dynamique, où chaque journée est une nouvelle aventure. Notre entreprise est en constante évolution, 

et nous recherchons des talents comme vous pour continuer à innover et à exceller dans notre domaine. Prêts à nous 

rejoindre et à écrire ensemble une nouvelle page de notre histoire ? 
 

* la diversité des fabrications et des secteurs d’activité = pas de grosses séries, pas de monotonie 
* l'ouverture d'esprit d’équipe : Plus qu'une entreprise, vous rejoignez une équipe HAPPY ! 

* accompagner et participer activement au développement de notre nouvelle usine 4.0 
* Démarche ‘Industrie du futur’ : technologie découpe Laser Fibre, Combiné Laser/Poinçonnage, … 

* Démarche RSE : découvrez sur notre site internet les valeurs et l’ADN de notre entreprise 

 

Savoir-faire : 
 
En lien direct avec le responsable du développement commercial et le gérant, vous serez en charge de développer 

votre portefeuille de clients et contribuer à la fidélisation de la clientèle historique existante. Ce qu’il faut retenir : 

 Vous serez au quotidien à l’écoute du marché, pour comprendre les besoins et proposer des solutions 

adaptées et repérer les opportunités d’affaires. 

 Vous vous appuierez sur une équipe de Techniciens deviseurs expérimentés pour chiffrer les projets. 

 Vous ne serez pas en charge du suivi de production ! 

 En revanche, vous devez garantir la satisfaction client tout au long des projets et serez l’interface pour 
résoudre les éventuels réclamations commerciales. 

 
Vous possédez une expérience significative réussie sur des postes équivalents dans l’industrie de la métallurgie. 

 
 

Savoir-être : 
 
Vous partagez nos valeurs : Travail en équipe, transparence, communication et implication. 
Votre autonomie et votre force de proposition et de négociation seront des atouts majeurs. 
Notre devise chez APPI nous sommes Positif Créatif Réactif 
 

 

Salaire selon profil et expérience, à partir de 14.04€ + Partie variable à discuter ensemble, auquel nous ajoutons  

 Gratification équivalente à un 13° mois,  
 Contrat d’intéressement,  

 Comité d’entreprise  
 Et d’autres avantages à découvrir en nous rejoignant ! 

 

Aménagements du temps : semaine de 35h ou 38.50 heures avec au choix la semaine de 4 ou 4.5 jours 
 

 
 

Poste à pourvoir dès à présent  

Transmettez votre CV à l’attention de Mme HERSARD Chloé à comptabilite@appi.fr 
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